
SENDE DEINE 
UNTERLAGEN AN:

bewerbung@
immobilienzentrum-

karriere.de

MEHR INFORMATIONEN 
UNTER:

Mach mit und werde Teil eines 
erfolgreichen Teams. Bringe Deine 
Ideen ein und beteilige Dich an 
unserem Wachstum.

WIR
MACHEN IMMOBILIEN.

BEWIRB DICH JETZT!

Deine Aufgaben

0941 60407-0         immobilienzentrum.de

Thurmayerstraße 4, 93049 Regensburg

Weitere 
Infos unter:

Wir suchen Dich

Wir bieten

• Abwechslungsreiche und verantwortungsvolle 
Aufgaben mit Entwicklungspotential 

• Modernes, kollegiales Umfeld und 
zukunftssicherer Arbeitsplatz

• Vertrauensarbeitszeit sowie flexible Arbeitszeiten
• 28 Tage Jahresurlaub plus weitere 

Sonderurlaubstage
• Kostenlose Getränke und frisches Obst
• Sozialleistungen, wie z.B. Vermögenswirksame 

Leistungen und Mitarbeiterrabatte (Corporate 
Benefits)

• Teamevents, wie z.B. Weihnachtsfeier oder 
Gäubodenvolksfest-Besuch

• Firmenwagen für Auswärtstermine

Referent (m/w/d) 
für den Bereich 

Gewerbeimmobilien

• Objekt- und Eigentümerrecherche in einem definierten Zielgebiet 
• Akquise, Vermietung und Verkauf von Gewerbeflächen 
• Laufende Betreuung von Eigentümern und Interessenten vom 

Erstkontakt bis zum Vertragsabschluss 
• Unterstützung der Käufer auch nach Vertragsabschluss (After-

Sales-Service)
• Beratung und Mitwirkung zur Flächenoptimierung und -gestaltung 
• Aufbereitung von Vermarktungsunterlagen 
• Gestaltung und Realisierung von Vermarktungs-konzepten im 

Bereich Gewerbeimmobilien
• Aktualisierung und Analyse von Marktdaten und der Marktpotenziale
• Durchführung von Objektaufnahmen und Besichtigungen 
• Koordination von Vertragsverhandlungen 
• Professionelle und nachhaltige Kontaktpflege
• Vertrauensvolles und verlässliches Management und Pflege von 

Verkäufer- und Interessentendaten in der Datenbank
• Eigenverantwortliche Verwaltung und Betreuung von Wohn- und 

Gewerbeimmobilien mit einem festen Objektbestand

• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung, von Vorteil ist eine 
immobilienspezifische Ausbildung bzw. Orientierung

• Berufliche Erfahrungen mit Gewerbeimmobilien und 
Immobiliennetzwerken setzen wir voraus

• Kommunikations- und präsentationsstarkes Auftreten
• Ehrgeiz, Kontakte zu knüpfen und Netzwerke aufzubauen
• Begeisterung für das Thema „Gewerbeimmobilien“
• Gute Orts- und Marktkenntnisse wünschenswert
• Ausgeprägte Akquisitions- und Verhandlungsstärke
• Kundenorientierte Terminvereinbarung auch nach 18:00 Uhr

Deine Qualifikation


